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ZU DIFFERENZIEREN
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ZU OPTIMIEREN?

GROSSER DURST.

BIG DURST ist ein Unternehmen der Ahlers Getranke GmbH,
Norddeutschlands grofitem inhabergefihrten Getranke-Fach-
grohandler. Mit tber 1.200 Mitarbeitern, 225 HOL AB! Getranke-
markten und mehr als 120 eigenen LKW sorgt Ahlers Getranke
dafiir, dass der Norden nie auf dem Trockenen sitzt.

GROSSE CHANCEN.

Ideen, Strategien, Systeme. Mit dem BIG DURST-
Kooperationssystem bieten wir ein aus diversen Bausteinen
bestehendes Vertriebskonzept zum Erhalt und zur Verbesserung
lhrer Wettbewerbsfahigkeit sowie eine Plattform zum Einstieg

in die Selbststandigkeit.

GROSSE KRAFT.

Als Mitglied einer durch partnerschaftliche Zusammenarbeit

gewachsenen starken Gemeinschaft profitieren Sie u.a. von:

— optimalen Einkaufskonditionen

— professionellen Marketingkonzepten

— betriebswirtschaftlicher Beratung und Unterstltzung in
allen Bereichen

Mit BIG DURST werden Sie starker - und positionieren sich

optimal in einem umkampften Mark.

GROSSER AUFTRITT.

Wir statten Sie mit dem einheitlichen Erscheinungsbild
einer professionellen Marke aus. Aulenwerbung, Anzeigen
und Beilagen, dazu der gesamte Innenbereich:

Als BIG DURST-Partner Uberzeugen Sie Ihre Kunden mit
einem modernen, souveranen Gesamtauftritt.

GROSSE AUSWAHL.

Sie profitieren von dem grofiten Getrankesortiment Nord-
deutschlands. Umfassende Auswahl in den Bereichen Bier und
AfG, professionelle Beratung zu Trendgetranken, ein auf lhren
Standort zugeschnittenes Wein-, Sekt- und Spirituosensortiment
- als BIG DURST-Partner servieren Sie Ihren Kunden weit mehr
als nur den Standard.
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GROSSE KRAFT.

BIG DURST MACHT SIE STARK.

Sie erleben es jeden Tag: Der Markt ist umkampft und Sie

stehen unter einem groRen Preisdruck. Die eigenen Spielraume
werden immer enger. BIG DURST macht Sie zum Partner einer
starken Gemeinschaft, die Ihre Handlungsmaéglichkeiten erweitert
und lhre Wettbewerbsfahigkeit deutlich verbessert.

Sie profitieren von:

— optimalen Einkaufsmoglichkeiten

— einem professionellen Marketingkonzept (Markt- und
Wettberwerbsanalysen, Werbung und VKF-MaRRnahmen)

— einem einheitlichen Markenauftritt

— betriebswirtschaftlicher Beratung

— Beratung und Unterstutzung in den Bereichen EDV,
Sortiment und Platzierung

— Informationstransfer und Schulung zu branchenspezifischen
Themen

— umfassenden Online-Angeboten im Rahmen eines eigenen
Web-Portals

— Vermittlung von Finanzierungs-, Steuer-, Versicherungs-
und Rechtsberatung

GROSSER AUFTRITT.

BIG DURST RUCKT SIE INS RECHTE LICHT.

Zeigen Sie sich: Mit BIG DURST zum einheitlichen
Markenauftritt

Man kennt es von grolen Marken wie McDonald's, IKEA oder
Coca Cola: der souverane Eindruck entsteht durch einen einheit-
lichen Markenauftritt, bei dem alles zueinander passt. Vom Logo
Uber die AuRenwerbung bis hin zur Fahrzeugbeschriftung.

BIG DURST stattet Sie mit einem ebensolchen professionellen
Markenauftritt aus.

Die AuRenwerbung an Ihrem Geschaft, Anzeigen, Beilagen,

alles ist aufeinander abgestimmt. Und vermittelt Ihren Kunden die
Souveranitat einer modernen, etablierten und vertrauenswurdigen
Marke. Unsere Experten erortern gern mit Ihnen alle Moglichkeiten
der Darstellungs- und Werbemaglichkeiten fiir Ihr Unternehmen
als BIG DURST-Partner.
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GROSSE KLARHEIT.

BEI BIG DURST FINDEN SICH DIE KUNDEN

ZURECHT.

Auf direktem Weg zur Quelle: Preisschilder, Leit- und
Platzierungssysteme von BIG DURST. Professionell gestaltete
Preisschilder enthalten alle relevanten Informationen zu Produkt,

Preis- und Gebindeeinheiten. Einfache Symboliken kennzeichnen

verkaufsfordernde MalRnahmen. Ein attraktives Leitsystem fuhrt
lhre Kunden durch die unterschiedlichen Warengruppen und
mittels individuell entwickelter Platzierungssysteme lassen sich

absatzfordernde Effekte erzielen.
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GROSSE CHANCEN.

BIG DURST SETZT AKZENTE.

Spezielle Module helfen lhnen beim Aufbau von Kompetzen
und unterstitzen den Abverkauf bestimmter Warengruppen,
die fur Ihr Einzugsgebiet die groten Chancen bieten.

Ob OFFICE, WELLNESS, BIO oder SZENE - die

flexiblen Shop-in-Shop Module erlauben Ihnen eine individuelle
Inszenierung von Sortimentsschwerpunkten. [hr BIG DURST
Service Team unterstitzt Sie dabei mit den Kontakten zu den
passenden Partnern aus der Industrie.

VELLNESS® .

office




GROSSER GENUSS.

KOMPETENT STATT KOMPLIZIERT:
BIG DURST-WEIN.

FUr ein ertragreiches, auch fur den Kenner interessantes
Weinfachhandels-Sortiment haben wir eigene Konzepte und
POS-Systeme (Regale, Systeme zur Preisauszeichnung,
Produktexpertisen, Poster, Aufsteller, etc.) entwickelt.

lhre Kunden erleben eine Ubersichtliche, modular aufgebaute
Weinabteilung, die zum Stobern und Probieren einladt.

Unter Einbindung von themenorientierten VerkaufsmalRnahmen
(z.B. Spargelzeit, Weihnachten, etc.) lassen sich im Segment
Wein klare Umsatzsteigerungen realisieren.

Unsere Weinberater stehen gern bereit, um lhre Mitarbeiter

in diesem komplexen Thema zu schulen. lhre Kunden werden
den Unterschied spiren - und den Wein in Zukunft bei Ihnen
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GROSSE SPANNE.

DIE BIG DURST-EXKLUSIVMARKEN SIND
GUT FUR IHR GESCHAFT.

Als BIG DURST-Partner verflgen Sie Uber ertragsstarke
Exklusivmarken zur Differenzierung vom Wettbewerb und zur
Profilierung gegenuber dem Kunden.
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GROSSE KREISE.

WIE BIG DURST KUNDEN FINDET
UND KUNDEN BINDET.
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Im Spannungsfeld von Einzelinteressen und Kooperations-

notwendigkeiten offnet BIG DURST Ihnen die TUr zu einem
innovativen Netzwerk, das den Herausforderungen des Marktes

e | e — T mit gemeinsamer Starke begegnet. Wir freuen uns, Sie in die

4 98 erfolgreiche Zukunft zu begleiten.
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Lieferzeiten:Mo.-Fr.: 10.00 - 18.00 Uhr
www.bigdurst.de

Service Hotline: 05 31 - 830 00
Service Fax: 05 31-317 84 84




